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INTESA A PARIGI

firma commessa
da sette milioni

Accordo raggiunto dall’ad Gualdaroni con I'Esercito
Italiano per fornire sistemi dell’elicottero Nh9O

LE BOURGET (PARIGI). Nuova com-
messa per nel settore
della difesa: iert il gruppo genovese
ha firmato al Salone dell’aerospazio
di Parigi le Bourget un contratto con
I’Agenzia Nato Nahema (Nato Heli-
copter Design & Development Pro-
duction and Logistic Management
Agency) per la fornitura del sistema
dipianificazione di missione dell’eli-
cottero da trasporto tattico Nh9O -
denominato Itar Tth Nh90 Mps -
all’Esercito italiano.

Il contratto firmato ieri dal diret-
tore generale di Nahema, Michel
Weiand, e dal Ceo di [ BEEEA
Carlo Gualdaroni, prevede la realiz-
zazione del sistema, Paddestra-
mento e il supporto logistico.

11 valore complessivo della com-
messa, che offre all’azienda nuove
opportunita nel mercato internazio-
nale degli NhooO, & di 7 milioni di
euro.

Gia dalla meta degli anni "90
& responsabile della realiz-
zazione del sistema di supporto alla
pianificazione di missione per I'Ae-
ronautica militareitaliana (Iaf-Mss),
inizialmente progettato per le linee
divolo Tornado e AM-X, esteso poia
C-130J, MB-339 e C-27J. Ora, dopo
laeronautica, inizia la collabora-
zione anche con P'esercito.

L Itar Tth Nh9O Mps, rende noto
P'azienda in una nota, rappresenta la
prima fornitura di un sistema di pia-
nificazione di missione conclusa da
Nahema per il programma Nh9O0:
«Larealizzazione del sistema si basa
su di un approccio innovativo e mo-
dulare, in cui gli elementi comuni

possono essere riutilizzati per le suc-
cessive versioni del sistema di piani-
ficazione per Nh90 Mps». Questo si-
gnifica «una riduzione dei costi di
sviluppo e produzione, perché le di-
verse versioni dell’Ttar Tth Nh90
Mps utilizzeranno sistemi standard;
una riduzione dei costi di sviluppo
attraverso un ampio uso di soluzioni
e prodotti commerciali; una ridu-
zione dei costi operativi ed aggiorna-
menti semplificati dell'Ttar Tth
Nh90 Mps per riflettere i nuovi svi-
luppi tecnici e i cambiamenti nei si-

stemi d’arma».

«Questo approccio - conclude
l'azienda - € a basso rischio perché si
avvale di un software maturo ed
hardware commerciale per soddi-
sfare le esigenze dell’esercito ita-
liano, facendo leva sull’esperienza
maturata dall’azienda nel pro-
gramma di pianificazione missioni
dell’aeronautica italiana e su di una
base molto stabile, consolidata in
lunghi anni di operativita e collaudi
da parte dell’aeronautica».
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